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PONLZI Infissi Ingressi

¢ cercate un csempio, in Emilia-

Romagna, di azienda capace di

coniugare alla perfezione passaro
¢ fururo, alta recnologia e manualira
vincente, provate a passare dalle parti di
Bagnara di Romagna. La Ponzi di Ba-
gnara di Romagna opera in Italia da ben
55 anni nel seitore della serramentistica,
diventando una delle pili imporranti re-
alea presenti nel nostro Paese, leader an-
che negli ingressi automatic pedonali,
Uazienda & unica per la capaciti, am-
piamente sperimentata ¢ dimostrara, di
abbinare al meglio l'ingresso con la fac-
ciata dell’'edificio. Lofferta di Ponzi spa-
zia dagli inhssi in alluminio, agli ingres-
si di edifici con pore scorrevoli lineari,
CuUrve o girﬂruli.. alle porte automatiche
antipanico di sicurezza abilitare a via
di huga in caso di emergenza. Un con-
tinue sviluppo di prodotd innovadvi e
SOPATIWITG Wnicl: dalle seric di profilac
per i serramenti ed ingressi, alle facciate
strutturali in alluminio e vetro che ri-
vestono ¢ completano | nuovi fabbricari

integrando stile, recnologia ed architet-
tura. Da sempre all' avanguardia nel dif-
fondere la cultura ddla qualica, dell'af-
hidabilita e del bello, Ponzi & un attivo
promotore delle piti avanzate normari-
ve sulla sicurezza e certificazioni; i suoi
prodotri sia ingressi automarici, che in-
hissi metallici sono realizzati secondo gli
standard di qualith, con caratteristiche
tecniche prestazionali rispondenti alle
normative vigenti per sicurczza od Bsola-
mento rermico ed acustico. Il personale
viene fnrma[ﬂ U0 Internamente, pcr-
ché vi & il desiderio di rasmettere i va-
lori che nascono dalla cultura aziendsle.
Anche nel servizio, vi & quella capacica
viva di personalizzare l'offerta, segno
distintivo della realid industriale con
origine ¢ sapienza artigiana alle spalle:
questo significa riuscire anche in rea-
lizzazioni dove i requisiti architertonici
pongone vincoli a velwe difhicli da sor-
montare. E° di grande interesse, infan,
I'area Ricerca ¢ Sviluppo che opera sulle
innovazioni. sui breverti e sui progeri
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B iali o 1_:r.||14,||,' rilievo, “E" un setrore
che <1 sta dando molie soddistazioni -
commentano Andrea e Stefano Ponzi

Stamo divenuri fornitori di impaortanti
realth in diversi ambicd, dalla Ferrari per
i suoi uffici e punri vendira, alla Diesel
|1-l.".' !:l SEEL  TRAO%L '.:'-.‘lq' .l.-'i4'11-:|.l]|:_'. d..l_||,1
nuova Sede della Regione Lombardia,
alle nuove portinerie presso il Senaro
della Repubblica’. 1l potenziamenrto
non riguarda perd solo le automazioni:
& il campo dei serramenti speciali in cui
'onzi sta anche ampliande le propric
ipotesi di offerta.
Ginger e Fred

FieNEd acqLisita in questi anni consento-

Il know how e | espe-

no all azienda romagnola di presentars
G II.' I_'|i|1'h|l.' !'.I.'I.'I.ii'll:n"]-.!li I_'I{r rl.1'l_rl.'.'l'|||'-q_' i
numero di installazioni, alle pit impor-
tintl committenze nel sertore edile, La
torte Hessibilich aziendale permerte di
intervenire con capacitd sia nelle gran-

di commesse nialiane ed estere, sia negl

ordinativi bocali di dimensioni minon.

| rsuliat sono sono gli occhi di -

ti. Collaborazioni con i pill gr4|ul1i ar
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chiverti ¢ smudi del mondo: da Frank

O'Gehry, per il quale & staw realizzato
l'ingresso di “Ginger e Fred”, una delle
meraviglic della Praga moderna a Ma-
rio Bowa per il Mart, il museo d Arre
L"i!tll’.'!'“ﬂ | = ".li 1 18 | li':“‘l:ll:ll':l.lll.'.l. ll.i -I"L'Il.ll:! L
Rovereto, lo studio Building Workshop
Renzo Piano per gli ingressi del Lingot-
o a Torino., ™Non sono da wrascurare la
grande quantitad di appald di prestigio,
gli aeroporti in murea Tralia, la grande di-
stribuzione, gli innumerevoli horel a tre,
quartro ¢ cinque stelle, | grandi ospedali
e le cliniche private.

Ma andiame con ordine. Vent'anni da
specialista, un cammino che dura quasi
-I:I:t”i: |::|ri5i|:|i “]_'ri-::ln'it.'risl'it. |1:,'“ :_:Iql setiore
porte antomatiche. E per aloro solo sto-
ria pidi recente della Ponzi che a giugno
festeggia i 55 anni di amivic.

Il passaggio dal ferro al serramento in
alluminio, segna era gli anni "50.¢ 60 le

vicissitudini di molt artigiani decretan-
done spesso la fortuna. Cost per Pona,
che ha mamrato un uole di moderna
impresa, all'insegna della continuitd fa-
miliare: dal nonno, al padre, al nipote.
La svolta & negli anni '60, quando Ales-
sandro Ponzi imposta nuove straregie alla
conduzione woendale, i|:|1i1:'ir|||:"|u.|¢1|r LI
TILOAVO OFfETIEITIEN o OfEAnizativo,

E la asposta al trend allora emergenie
del mercaro di innovazione del serra-
mento in alluminio e di un'edilizia indu-
striale pill evoluta. MNasce cosi la prima
1.‘!1.'“1: :.iu-: L‘:lL‘[iltI'lll: I.Ii.'l.'jhil:ll:lj. d:l.]inl.lt.a ai
serramenti metallich. Il nuovo materale,
I'alluminio, incuriosisce il giovane Ales-
sandro, Mon arrugginisce, non da i pro-
blemi di manurenzione, che richiedono
_Lgli. infesi in |1.'g|11:h. INe sono Interessat
in partivolare gli alberghi nelle wone
marittime, che ngni anno necssitano di
complicari ¢ costosi interventi, per via

lJ.IL']].HI.[:II'.L' COMmosiva ltl.'”i. h.il.'oi'I.'IIZIiIH.'.




E' sul hnire degli anni "80 che si afhan-
chera la divisione ingressi automatic
porte  automatiche, auromazioni per
EI—!I-[ Ic e l"ilr:l._' |-_'|:| r|.".'|'|i.

Ambiti distinti per destinazioni diverse:
alta specializzazione e copertura rerrito-
riale nazionale ed cstera per gli ingressi
automatici e prevalentemente regionale
e narionale i serramenti metallici. Serto-

i di |'.:r|:u.|.|.:|.'i-u||-|.' INLETTL, CUl per altro si

affancano |:-.|:|y|_i}:-,|.'||:-|:|| S L lla

compencntistica, agl accessord, alla car-
|1|;|.1|.'.'i,| metallica.

Guardare sempre avanti - Ale:

Ponzi & un uomo che ha sempre sapu-
to guardare avanri. C2 in lui una spinta
che non l:h i tregua hno a gquando non

h.'l_ Lrovaliey Ed '-i:lllla'i.ll‘“.l.' 'alrl[“.”ltl'a.

Cosi accade negli Anni 70, piena auste-

rity. L'afhcina Ponzi Inhssi avviata a Ba-
zra. una decina di lavoranei o AT PICsD
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poter risparmiare sui consumi, Lauto- I Cormorna
didatra Alessandro s'ingegna per trova- 2
re delle soluzioni ad un mercaw in calo
e segnato, per la prima vola per que-

gli anni, da uneconomia in recessione

projpor endo una serie di serramenti che dell okl Hewiley
HEJ:II'I.'IHE_'I.I [ [®] | '|';.'|ri. iH?I.{I.'I. EAINA IE"I:II:I

sta formidabile per mantenere il calore

all interno delle case. Mascono nuovi

proflat di serramenti. sempre in allu

minio, a cul nessuno sembra I_"«il:l volere

O POICIC FIMUNCIATE,

Figli ai blocchi di partenza - Scalda-

o i motor inanne e nuove leve, che si

preparano con gli studi tecnici, mentre

Alessandro VICTE INSIENIn del ritolo di

L .'I'-'.I.Iit':L' I:lL'I II.' SLEC '\-i.l\.';'l\.' '\.il:i.-t'l1|i l\.'l\.[
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o oty | [ratelli Andrea e Stefane, oggl procu rapport commerciali,
Sinprerse del Cemere ratoTi dell"azienda, sostengono che biso- Sefano invece apporta nuwove tecnolo-
Commeraal  perd rivolgersi, d ora in avani, ad un gie produttive ¢ gestionali udli per lo
Fui ps i x o & . a. 3 1 i
I LRl mercato globale. La rerza media, l'intui- sviluppo e crescita dell’ azienda.
i gt = i L s o L : i 2 .
§ g ik, I] 1"""5!\:""1 |;,|| r.,ir.: | %] I1.|:~:|;q'r;ur||1:1 I_'|||_| I £ -;,"\-iE'Itl_"rl.;'l'l.rl,,' |I'||:p,'rl:-.l.|'|l:l'|'|.1|| [~ I-IF |-\.'|'!||.!]'|-
W il
el - Saranno necessan studi mirati, cono- PO [:_-:_';1|_;|-;'|-Hi1_'q'| portane tl%i. la Ponzi ad
aliHotel Hidwe  scenza delle lingue, dimestichezza con essere uno dei pin important players
Pertoress - Menwma. | nuove tecnologie. nel setrore della serramentistica e delle
Iwche if mwore A dees <i trasferisce 2 Londra per L;I.L.1l- chiusure recniche.
Py s & fa s iy 4 waE .
: che anno per seguire corsi di specializza- Il “coore” in Romagna - “Negli anni
oL V .I 3 ! & » r b
P ZIONe post-universitari ¢ per una tarma la nostra realth, che ha LM pre vl ieo
wbarrs, Uiva esperienza di lavoro, per occuparsi mantenere il “cuore” in Romagna = rac
arie rralizpete poi al suo rientro del marketing ¢ dai contang Andrea ¢ Seekano - & riuscita
O R non solo ad espandersi a Milano, Roma
Par=s T0H

¢ Pescara, ma ha anche ragpiunto un
centinaio di persone occupate tra dipen-
denti ¢ collaboratori, fornende motivi
l.]'i'-.:.'rir'.l..'il:lun.' a ¢hi Ot nel setvore”,

Fanno fatica Andrea e Stefano, per una
naturale propensione della famiglia a
non vantarsi, ad ammemere che sono
stati i primi ad inventare un sistema di




'|1I'l'lﬁ|:il|: da mm 50 per porte .|:|_u|'.-.|_||i

co che elimina ['antiestetico maniglio-
ne antipanico o che, sempre per primi,
sono venutl inconmro ale esigenze dei
portatori di Il.illl.lil.-ﬂ]'l' G0N INNavatvi au

tomatismi per ingressi, in grado di eli-
minare le barriere architetioniche. Me

glio parlare dei and edifici dove si erge
IJ Iﬂ;:n Ponzi, dal Museo del Cinema
alla Mole Antonelliana, allo Sporting
di Montecarlo, dalla Stazione Termini
di Roma, al Senato per il quale hanno
studiare le nuove portincric,

Pl }Hbrl.li.qﬂin clienti del Ponzi non
C1 SO ;'":'rl.:l '||.'|J|!l .,|I:,:’I:i|_:ll_lr|_| |:I_.'| |'|'|.|_|_|J:h||:li
parte tra quelli italiani), ma anche edif

Ci prestigiosi o .i”.‘.u.'rghl. da sogno come
it '['rr.lmi ”-:'l[l.'l '.|.i: H':rl:'ui:ni [AnNto amatcs
da Fellini, Una tappa prestigiosa & anche
I.Il_ll.'”..l.. nel 2007, che avvicina Ponzi al
mando della sanicd, Luliima innovazio-
ne capitanata dai Ponzi e dal loro team &
cadura sulle sale -:Fu*r.H-'-:ir et dlebellire
ri:ﬁpr-.'-ﬂiﬂnmm.- Seqquenza di infezioni
I'll.l?ll.ll‘l'lln.']ul.["! iL—. iL !HHlL' IH_1 I;I;,'.j:rl I:'I!'H,'-
ratori in srrumure ospedaliere, costimui-
scono un uleriore direzione di sviluppo
dell'aziends. *Grazie a collaborazioni
mirare e prodoni specihci per le chiu

sure ermetiche, vi ¢ un'ulreriore diversi-
ficazione dell'afferra. E’ |.|lll"h;_‘|| [1|_r-.5..'il1i]|;'
struttare appieno le sinergie disponibili,
mantenendo alta la qualiti.

La prospettiva & di cogliere le oppartu-
nitd provenienti anche dall'estero, dove
la mosera COMPLICNEA ANPIANTIENTE i
mOosiraa, rova un mercato rispondente
ed in forte sviluppo”.

MNasceranno, da questa esperienza, solu-
pioni ecniche innovative od un area de-
nominata Hospital che & uno de punti
k‘l-lir!lll.ﬂl.'lllhi !.]L']II-I.l'iI.'III.L| !.ii I't.jg".]]'.l di
Romagna.
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Le nuove frontiere ~ raccontano i Ponzi
— hanno un imperative in comune: iso-
lare gli siabili, soto il profilo termice-
aCusticn & prmqq;r:rli dell’irradiamento
solare, Le “hnestre silenti™ sono realizza-
te seguendo le direttive europee sempre
pils esigenti in tema di “annientamento”
dei decibell, seguendo la logica del ri-
sparmio energetico ¢ delle maggiori pre-
stazioni in farto di isolamento termico
ed abbattimento solare,

Gli architerti progetrano edifici sempre
pili a contatto con |'esterno, magari ser-
vendosi di grandi verrate che mettono a
contatta con il mondo e, al tempo sies-
so, lo allonamano, Proprio per questo
sono nati serramenti ad alte prestazions,
che lasciano scorrere tende all'interno
dei due verri, fornendo cosi un oscura-
mento totale,

Curiosith tra le tante in casa Ponzi, sem-
pre in campo di edilizia sostenibile, € la
porta girevole che crea energia e, nicchia
ancora tutta da esplorare. 'automazio-
ne delle porte all'interno dell’abirazione
stessa, con un brevetto di meccanismo
verticale per porte a scomparsa.

La crisi? Si batte con il lavoro - 5e
chiedete ai Ponzi (che in questo mo-
mento sono febbrilmente  impegnari
nella realizzazione di importanti com-
messe come Centri Direzionali, nuovi
Centri Commerciali, Horel, Ospedali,
ed Areoporti) quale sia l'arma migliore
per combattere la crisi, vi risponderan-
no con una parola: lvors. “Lavorare
¢ una combinazions magica di risorse
umane = raccontano = la volonc comle
di mgi:ungcn: Llcgli obiettivi. Qui alla
Ponri, & palpabile, vince la voglia di col-
laborare & di dimostrare che I"azienda sa
precorrere i tempi € osa fare quello che
altri non fanna”.

I

Le aziende in concorrenza spesso seguo-
no le innovazioni ¢ talvolta ne copiano
il modello, ma questa realtd vinee grazie
ad una vivace flessibilich, al controllo
di produziene, alla formazione interna,
ad un wo intelligente ¢ costante delle
nuove tecnologie. “Non facciamo aulla
di speciale - affermano - forniamo solo
un servizio complero dalla progettazio-
ne all'after sales, come il mercato atale
comanda. Tuto il resto ¢ genialich e ca-
parbietd romagnola”. La scelra della so-
luzione chiavi in mano & infine il cenrro
ddl'n:nrg:].ni:::t':.inne aziendale, in modo
da Operarc in manicr diretta con basi
terdtoriali dipendenti ¢ concessioni in
aree strategiche. Questo perché |'azien-
da vuole garantire un alto standard di
qualiti sotto e gli aspetd - progera-
zione, costruzione, impianto, manuten-
Zone,

La capacitd di intervento immediato e
capillare per ogni richiesta di assistenza
¢ fondamentale in strurture dove la por-
ra deve assicurare un servizio intensivo
£ COnnuo,

Relax alla 'I.nmndf—l_;aﬂumngnaﬂ
respira a pieni polmoni anche alla *Lo-
canda di Bagnara”, ristrutturasa in paese
per amore della buona ravela, della rra-
dizione ¢ della buona compagnia. Una
shda imprenditoriale di segno ludico-
gastronomico che si completa con vini
ed olio extravergine, prodorti nella re-
nuta agricela San Brisio recentemente
acquisita a Brisighella dai fratelli Ponzi.
“Lavoriamo moko ma o concediamo
qualche svago: interessi comuni che ¢
legano, come nel lavora”™,







